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ECKHARD SAUREN

Fondsmanager der
Sauren Dachfonds

WENN EIN PIONIER ZURUCKBLICKT

30 Jahre Manager-Selektion
von den Anfangen bis ESG

Der Mensch als entscheidender Warum aktives Management auch Eigene Fonds und
Faktor fur die Performance kiinftig einen Mehrwert bietet ein eigenes ESG-Scoring
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Die Person hinter dem Produkt

Wegbereiter einer uberzeugenden Philosophie

Die Arbeit von Sauren hat Fondsmanager bekannt gemacht, die wir
ansonsten vielleicht gar nicht kennen wirden.

Is sogenanntes Lehnwort hat der

Begrift ,,Pionier” seinen Ursprung im
Franzosischen, von wo aus er seinen Weg
in die deutsche Sprache gefunden hat. Er
steht als Synonym fir eine Art ,Wegbe-
reiter’, der auf einem bestimmten Gebiet
eine echte Vorreiterrolle einnimmt. Des-
halb ist es kein Wunder, dass der Kolner
Vermogensverwalter Eckhard Sauren gern
verkiirzt als Pionier der Dachfondsbranche
in Deutschland beschrieben wird. Denn
der Rheinlander hat bereits vor ziemlich
genau 30 Jahren erkannt, dass sich mit
einem breit gestreuten Investment tber
verschiedene Zielfonds das mit einer Wert-
papieranlage unweigerlich verbundene
Risiko verringern und der Fondsertrag

unterm Strich steigern lassen missten.

Eine griffige Formel
Aber es wiirde zu kurz greifen, die eigent-
liche Leistung der Kolner auf diese im
Grunde eingangige Erkenntnis zu reduzie-
ren. Thr wirkliches Alleinstellungsmerkmal
liegt in einer Uberzeugung, die ihre Art,
Dachfonds zu managen, gepragt hat. Das
ist die Einsicht, dass es am Ende der jewei-
lige Fondsmanager ist, der tiber Wohl und
Wehe eines entsprechenden Zielfonds ent
scheidet. Kein anderer Marktteilnehmer hat
die Bedeutung des Fondsmanagers oder
der Fondsmanagerin fiir den Erfolg des je-
weils gemanagten Produkts so konsequent
in den Vordergrund gestellt wie die Exper-
ten um Griinder Eckhard Sauren.

Dass in diesem qualitativen Ansatz der
Sauren-Philosophie ein gehoriger Aufwand
steckt, lasst sich tibrigens am besten an-
hand von konkreten Zahlen ablesen. Im
Jahresschnitt mehr als 260 Analysegespra-
che fihren die Kodlner seit 1991 mit den
unterschiedlichsten Fondsmanagern welt-
weit. Was solche Gesprache gerade fiir
noch unbekannte Neulinge attraktiv
macht, ist die Aussicht, es auf die Liste der
begehrten Sauren-Medaillen zu schaffen.
Jahrlich zeichnen die Analysten im Rah-
men ihrer Sauren Golden Awards Fonds-
manager aus, die durch auf§ergewohnlich
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gute Managementleistungen hervorstechen.
Sophia Li zum Beispiel, Fondsmanagerin
des First Sentier Japan Equity, wiirden viele
hierzulande noch gar nicht kennen, hatte
sie nicht 2018 den Award in der Kategorie
Aktien Japan erhalten. Friithzeitig erkannt
haben die Experten von Sauren auch Eric
Bendahan, Griinder von Eleva Capital und
ein echter Ausnahmemanager fiir européi-
sche Aktien, dessen Fonds bereits mit de-
ren Auflegung in den Portfolios der Sauren
Dachfonds aufgetaucht sind.

Eigene ESG-Analyse
Thre ganz eigene Art der Beurteilung von
ESG-Aspekten im Management eines
Fonds haben die Sauren-Leute tbrigens
auch gefunden: das systematische Bewer-
tungskonzept ,,Sauren ESG-Scoring® Statt
sich auf Ratings externer Agenturen zu ver-
lassen, stehen dabei die Entscheidungs- und
Investmentprozesse der Fondsmanager im
Mittelpunkt der Analyse, die bewertet,
welche Bedeutung Nachhaltigkeitsaspekte
beim Management des jeweiligen Fonds-
portfolios einnehmen. Diese Expertise ha-
ben wir tibrigens schon mehrfach genutzt,
um Fondsmanagern gemeinsam mit den
Sauren-Experten in entsprechenden Analy-
segesprachen auf den ESG-Zahn zu fiihlen.

Herzlichst, lhr



Manager-Selektion

zahlt sich aus

Die Kompetenz erfolgversprechender Fondsmanager bildet den
Kern der personenbezogenen Anlagephilosophie von Sauren —

und der Erfolg bestatigt den Ansatz.

en richtigen Fonds zu finden ist auf
den ersten Blick ganz einfach. Die ver-
gangene Leistung lasst sich schlieflich ein-
fach quantifizieren. Aber um zu verstehen,
wie der Erfolg zustande kommy, und vor al-
lem, ob er fortgesetzt werden kann, bedarf
es einer fundierten Analyse, die den ent
scheidenden Faktor fiir die zuktnftige Per-
formance betrachtet: den Fondsmanager.
Diese einfache und zugleich kraftvolle
Erkenntnis bildet das Herzsttick der Invest-
mentphilosophie: ,Wir investieren nicht in
Fonds — wir investieren in Fondsmanager:*
In personlichen Interviews und mit der
Erfahrung aus bis heute tGber 7.850 Gespri-
chen werden die Fihigkeiten der Fonds-
manager analysiert: Sind
die Erfolge das Ergebnis
sorgfaltiger Analysen und
Strategien? Oder hat der

500 %- :Platzen der Mario Draghi:

Fondsmanager nur von : TMT-Blase an ,,Whaﬁever

Lnsti in- - idenAktienmdrkten it takes."
gunstigen Rahmenbedin 400%- Weltwete
gungen profitier? Aus 300 %- A
diesen Gesprachen und 200% Lehman Brothers

P i : Anschlage

der qualitativen Analyse 0% \om 1.6, 2011
seiner Strategie entsteht i z w./""N
eine detaillierte Einschat- 0%- e
zung der Quahtat des 100 %.
Fondsmanagers.

Die stetige Beobach-
tung und Interpretation
der Volumenrahmenbe-
dingungen spielt eben-
falls eine zentrale Rolle. Je

kleiner das Fondsvolumen, desto flexibler
ist der Manager in seinen Entscheidungen.
Dartiber hinaus lassen sich Anlageideen
bei einem niedrigen zu verwaltenden
Kapital ohne Einschrinkungen umsetzen.
Gerade bei einem kleinen Fondsvolumen
haben erfahrene Fondsmanager die Mog-
lichkeit, erhebliche Mehrwerte gegentiber
der Marktentwicklung zu generieren.

Mit dem Sauren ESG-Scoring, bei dem
die Entscheidungs- und Investmentprozesse
der Fondsmanager im Mittelpunkt der Ana-
lysen stehen, wurde zudem eine einzigartige
systematische Bewertung fiir die Berticksich-
tigung von Nachhaltigkeitsaspekten etabliert.
Seit dem Jahr 1999 setzt Sauren die Invest

mentphilosophie erfolgreich im Manage-
ment der eigenen Dachfonds um. Der
Sauren Global Growth stellt als altester
Sauren Dachfonds einen hervorragenden
Beleg fiir den langfristigen Erfolg der ge-
zielten Selektion aktiver Manager dar. So
konnten Anleger mit dem Sauren Global
Growth nach Abzug der Gebiihren einen
hohen Mehrwert gegentiber der Entwick
lung des globalen Aktienmarkees erzielen
und damit die Entwicklung einer passiven
Akdenmarktanlage deutlich tibertreffen.
Neben aktienorientierten Dachfonds wie
dem Sauren Global Growth verwaltet
Sauren Multi-Asset- und Absolute-Return-
Dachfonds sowie nachhaltige Dachfonds.
Die langfristig tiberzeugende Wertentwick-
lung und zahlreiche Auszeichnungen fiir
die Dachfonds belegen den Erfolg der per
sonenbezogenen Analyse tber alle Anlage-
segmente und Strategien hinweg.

Wertentwicklung Sauren Global Growth A in Euro
vom 1.3.1999 bis zum 31.10.2021

lllllllllll

Corona-Pandemie: : Sauren
Unsicherheit dber wirt- : Global
schaftliche Entwicklung : Growth A

(416,0 %,
7,5% p.a.)

Vanguard
Global Stock
Index Fund
Investor
(275,7 %,
6,0 % p.a.)
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Friihere Wertentwicklungen sind kein verlasslicher Indikator fiir die kiinftige Wertentwicklung. Die Klasse des Fonds wurde 1999 aufgelegt. Im Jahr 2014 wurde der
Fonds an die europdischen Vorgaben fiir den Fondsbereich angepasst. Der im Liniendiagramm nicht berticksichtigte Ausgabeaufschlag wiirde die Wertentwicklung
niedriger ausfallen lassen. Es kdnnen zusétzliche die Wertentwicklung mindemde Kosten auf der Anlegerebene entstehen (z. B. Depotkosten). Der Fonds weist aufgrund
seiner Zusammensetzung erhohte Wertschwankungen auf, d. h., die Anteilspreise kdnnen auch innerhalb kurzer Zeitrdume erheblichen Schwankungen nach oben oder
unten unterworfen sein. Der Vanguard Global Stock Index Fund Investor USD (ISIN: IEOOBO3HDO084) ist ein Indexfonds auf den MSCI World Index und wurde zum
Zweck der Vergleichbarkeit in Euro umgerechnet. Der Vanguard-Fonds wird als Vergleichsmafstab fiir eine passive Anlage in globalen Aktien herangezogen, stellt jedoch
keine Benchmark des Sauren Global Growth gemaf Verkaufsprospekt dar.

Quelle: Sauren Fonds-Service AG, Stand: 31.10.2021



30 JAHRE SAUREN

~Aktives Management bleibt
auch in Zukunft ein Mehrwert”

Sauren hat in den letzten drei Jahrzehnten den Markt flir Dachfonds
mafgeblich mitgestaltet. Das Team um Eckhard Sauren hat dabei
immer wieder wichtige Meilensteine gesetzt. Im Gesprach mit

FONDS professionell blickt er zurtick.

Herr Sauren, im Riickblick auf 30 Jahre, die
Ihre Gesellschaft nun schon am Markt aktiv
ist: Was sind die bedeutendsten Verande-
rungen in der Fondsbranche seit 1991?
Eckbard Sauren: Die fir uns formal wich-
tigste Veranderung war sicher, dass im Rah-
men des 3. Finanzmarktforderungsgesetzes
die Auflage von Dachfonds ermdglicht
wurde. Weitere bedeutende Punkte waren,
dass die Rahmenbedingungen fir die
Griindung von Fondsboutiquen bzw. die
Auflage von Absolute-Return-Fonds ge-
schaffen wurden. Aus beiden Bereichen
sind viele interessante Investmentideen her-
vorgegangen. Trotz aller Verdnderungen in
den letzten 30 Jahren ist aber der zentrale
Faktor unverandert geblieben: Die Qualitat
des Fondsmanagers ist wesentlich fiir eine
tiberdurchschnittliche Performance.

Ist die Bedeutung des Fondsmanagers heu-
te nicht so allgemein bekannt, dass sie kein
Alleinstellungsmerkmal mehr darstellt?

E. S.: Mit unserer Investmentidee, dass der

+ Griindung der
. Sauren Finanzdienstleistungen
2 am 23.10.1991
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Sauren Investmentphilosophie
»Wir investieren nicht in Fonds —
2 wir investieren in Fondsmanager”

1991 1992 | 1993 1994 | 1995 1996 | 1997 1998 | 1999 2000 | 2001 2002 | 2003 2004 | 2005 2006

Fondsmanager fiir einen nachhaltigen
Erfolg entscheidend ist, waren wir sicherlich
Pioniere. Das Interesse von Anlegern, aber
auch von Fernsehsendern und Printmedien
an diesem Ansatz hat uns die Gelegenheit
gegeben, die Bedeutung des Fondsmanagers
deutschlandweit und spater auch europaweit
bekannt zu machen. Die Konsequenz, mit
der wir auf die Auswahl aktiver Fondsmana-
ger setzen, gibt uns auch heute noch ein
Alleinstellungsmerkmal.

Die Debatte aktives Fondsmanagement
versus passive Indexanlage ist aktueller
denn je. Auf Seiten der Anleger gib es
einen Trend hin zu passiven Investments.
Wird am Ende die Passivseite gewinnen?

E. S.: Vom verwalteten Volumen her kann
es durchaus sein, dass die passive Seite bald
die aktive Seite Gberholt. Von der langfris-
tigen Wertentwicklung und vom Nutzen
der Anleger her glauben wir auch fiir die
Zukuntft an die Moglichkeiten des aktiven
Managements. Wenn man den Sauren
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: Auflage des ersten Sauren
: Dachfonds am 1.3.1999:
Sauren Global Growth

Global Growth als Maf$stab nimmt und
seit der Auflage im Marz 1999 mit einem
kostengiinstigen passiven Indexfonds ver-
gleicht, dann ergibt sich tber einen Zeit
raum von mehr als 20 Jahren nach allen
Gebihren ein deutlicher Wertentwick-
lungsvorteil von etwa 140 Prozent oder 1,5
Prozent pro Jahr fiir den aktiv verwalteten
Dachfonds. Dieses Ergebnis ist eindeutig.
Darum habe ich keinen Zweifel daran, dass
auch zukunftig gentigend aktive Fondsma-
nager in der Lage sind, bessere Ergebnisse
zu erzielen als ein passives Investment.

Aber warum haben dann so viele lhrer
direkten Wettbewerber, sprich die Anbieter
von Dachfonds, in den vergangenen Jahren
das Handtuch geworfen?

E. S.: Viele Dachfonds sind aus fondsgebun-
denen Vermogensverwaltungen hervorge-
gangen. Dachfonds bieten dabei zahlreiche
Vorteile, insbesondere die effiziente, kosten-
gnstige Verwaltung und Transparenz. Das
er6ffnet nattirlich gleichzeitig einen scho-
nungslosen 6ffentlichen Wettbewerb. Uns
war daher von vornherein klar, dass man als
Dachfondsmanager nur mit einer klaren
Philosophie und tberdurchschnittlichen
Ergebnissen tiberleben kann. Auf Sicht von
20 Jahren hat es unserer Analyse nach nur
eine Handvoll Dachfonds geschafft, Mehr-

: Sauren Fondsmanager-Rating
< Erste Publikation
. am 24.1.2002
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werte zu erzielen. Die Auslese unter den
Anbietern drfte auch der Transparenz der
Ergebnisse geschuldet sein.

Sie verwalteten auch einige Multi-Asset-
Dachfonds. Wie gehen Sie in der aktuellen
Niedrigzinsphase mit dem defensiven
Bereich um?

E. S.: Indexorientierte Rentenfonds haben
derzeit fiir uns keine Perspektive, da die
Ertragserwartung nach Fondskosten — auch
auf Sicht der nachsten funf Jahre — bei null
oder sogar leicht negativ ist. Daher decken
wir den defensiven Bereich in geringem
Maf3e tiber flexible Rentenstrategien, insbe-
sondere jedoch tiber eine breite Diversifika-
tion von sorgfaltig ausgewahlten Absolute-
Return-Strategien ab. Hiermit gelingt es
auch im defensiven Bereich, Ertrige zu
erzielen und gleichzeitig ein sinnvoll diver-
sifiziertes Gesamtportfolio zu gestalten.

Sie analysieren ein breites Fondsuniver-
sum fiir lhre Dachfonds. Wovon lassen Sie
bewusst die Finger?

E. S.: Wie schon gesagt sind wir vom Mehr-
wert des aktiven Managements iberzeugt.
Darum investieren wir bewusst nicht in
ETFs, sondern setzen auf aktive Fondsma-
nager, die in der Lage sind, in ihrem Marke
segment einen Mehrwert zu erzielen. Wir
lassen auch die Finger von spezialisierten
Themenfonds. Hier ist das Anlageuni-
versum in der Regel zu klein, um durch
gezielte Titelauswahl langfristig Mehrwerte
zu generieren.

In welchen Bereichen finden Sie denn
attraktive Anlageideen?
E. S.: Interessante Anlageideen und hohes

Mehrwertpotenzial finden wir in weniger
analysierten und damit ineffizienteren
Marktsegmenten. Dies ist im Aktenbe-
reich beispielsweise bei Nebenwerte- und
Schwellenlinderfonds der Fall — insbeson-
dere bei Asien-Fonds. Das grofSte Mehr-
wertpotenzial bieten vor allem gute Fonds-
manager, die ein tberschaubares Volumen
verwalten. Von dieser Konstellation konnen
wir insbesondere profitieren, wenn der
Manager eines Fonds wechselt oder wenn

es um Fondsboutiquen mit geringer
Marktbekanntheit geht.

Nachhaltigkeit nimmt im Fondsmanage-
ment eine immer groBer werdende Bedeu-
tung ein. Warum haben Sie ein eigenes
ESG-Scoring entwickelt?

E. S.: Fur uns hat das Thema Nachhaltigkeit
einen sehr hohen Stellenwert. Schon frih-
zeitig haben wir festgestellt, dass die tbli-
chen Ratings fiir uns keine belastbare Basis
fir eine Bewertung der Nachhaltigkeit von
Fonds liefern kénnen. Wenn man wirklich
herausfinden will, ob ein Fonds nachhaltig
agiert, lasst sich dies eigentlich nur im
Gesprich mit dem verantwortlichen Mana-
ger herausfinden. Wir sind der Uberzeu-
gung, dass wir mit unserer bewussten
Herangehensweise einen wirklichen Nutz-
wert fir Anleger erzielen konnen.

Was machen Sie denn anders?

E. S.: Durch die Moglichkeit, direkt mit den
Fondsmanagern zu sprechen und die Qua-
litdt ihres Nachhaltigkeitsansatzes zu Gber-
priifen, konnen wir beurteilen, wie wichtig
Nachhaltigkeitsthemen einem Fondsmana-
ger bei seinen Investmententscheidungen

sind. Fondsmanager, die sehr verantwortlich
investieren und im direkten Dialog mit
dem Management der Unternehmen Ver-
anderungen auch aktiv unterstiitzen und
anstofSen, sind fiir die Sauren Nachhaltig-
keits-Dachfonds besonders interessant.

Sie bieten nicht nur einen nachhaltigen
Aktien-Dachfonds an, sondern auch zwei
nachhaltige Multi-Asset-Dachfonds. Liegt
allen Dachfonds der gleiche Ansatz
zugrunde?

E. S.: Nattirlich kann ein Investor im Aktien-
bereich als Teilhaber des Unternehmens ak
tiver Einfluss ausiiben als z.B. ein Anleihen-
investor. Unser Nachhaltigkeitsansatz funk
tioniert aber tiber alle Anlageklassen hin-
weg und ermoglicht uns daher nicht nur
die Verwaltung eines aktienorientierten,
sondern auch eines defensiven und eines
ausgewogenen Nachhaltigkeitsfonds. Wenn
der Anleger einmal von unserem Ansatz
tiberzeugt ist, findet er in unserer Nachhal-
tigkeitspalette eine passende Losung.

Herausgabe des Buches : Auszeichnung des : Verdffentlichung des Buches Implementierung des ¢ ¢ €uro Fund Awards
,Das Sauren Fonds-Konzept“ e : Sauren Absolute Return : ,Die Zinsfalle“ Sauren ESG-Scoring * € . % : Platze 1-3 Uber
|m Dezember 2007 : als Fonds-Innovation des Jahres 2011 ¢ im Januar 2015 im Oktober 2019 @ m‘;";, 2 20 Jahre

2007 2008 | 2009 2010 | 2011 2012 | 2013 2014 | 2015 2016 | 2017 2018 | 2019 2020 »
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10 Fakten uber Sauren

Durchschnittliche
Betriebszugehdorigkeit

401 Jahre bei 30 Mitabeitern

133 rectmenteramun

des 5-kopfigen

J a h re Portfoliomanagementteams

Gesammelte Spendensumme

Betrag, der in den letzten

13 Jahren bei der Sauren
Weihnachtsaktion 6 A 5 . 8 0 0

gespendet wurde

Fondsmanagergesprache

Q Anzahl seit 1991
P’Clﬂ
Al

Klimaneutral seit

7T

Volumen in den
drei Nachhaltigkeitsfonds

306,67 Mio. €

Druckauflage des Buches
~Die Zinsfalle“

22.000

Exemplare

Vergebene
Auszeichnungen

seit Einfilhrung des Sauren Fondsmanager-Ratings

Anzahl Seiten eines
Kaufantrags/Zeichnungsscheins

1991 2021

b6 fondsprofessionell.de

Anleger in Sauren Dachfonds

Schatzung, wie viele Personen in Sauren Dachfonds investiert sind

200.000

Quelle Sauren Fonds-Service AG | Stand 31.10.2021

FONDS 4/2021
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Michael Viehmann
Vorstand
Sauren Fonds-Research AG

Bewusst nachhaltig investieren

Die Sauren Nachhaltigkeitsfonds:

Veranderungen unterstlitzen — Mehrwerte generieren.

N achhaltigkeit wird in vielen Lebensbe-
reichen zu einem immer wichtigeren
Thema. Auch bei der Geldanlage gewinnt
sie kontinuierlich an Bedeutung. Immer
mehr Investoren lassen in ihre Entschei-
dungen neben Renditeperspektiven auch
Nachhaltigkeitsaspekte einfliefSen.

Far Anleger, die bei ihren Geldanlagen
Nachhaltigkeitsaspekte besonders bertick
sichtigt wissen wollen, bieten wir drei nach-
haltige Dachfonds an: den Sauren Nach-
haltig Defensiv, den Sauren Nachhaltig
Ausgewogen und den Sauren Select Nach-
haltig Wachstum.

Die Sauren Nachhaltigkeitsfonds achten
bei der Auswahl der Zielfonds in besonde-
rem MafSe auf die qualitative Bewertung der
Nachhaltigkeitsprozesse. Auf Basis der be-
wihrten personenbezogenen Anlagephiloso-
phie unseres Hauses werden vielversprechen-
de Fondsmanager ausgewahlt und ihr Um-
gang mit Nachhaltigkeitsaspekten gepriift.

Die Entscheidungs- und Investmentpro-
zesse der Fondsmanager werden danach
bewertet, welche Bedeutung Nachhaltig-
keitsaspekte beim Management des jewei-
ligen Fondsportfolios einnehmen. Aus un-
serer Sicht muss Nachhaltigkeit dabei ganz-

heitlich betrachtet werden und neben dem
Thema Umwelt (Environment = E) auch
soziale Standards (Social = S) und Unter-
nehmenstihrung (Governance = G) um-
fassen. Fondsmanager werden dazu ermu-
tigt, positive Okologische, soziale und ethi-
sche Rahmenbedingungen zu unterstiitzen
oder auf eine Verbesserung bei den einzel-
nen Unternechmen hinzuwirken.

Die Analyse der Nachhaltigkeitsprozesse
fugt sich nahtlos in die bewéhrte qualitative
Fondsmanageranalyse unseres Hauses ein.
Denn auch beim Thema Nachhaltigkeit
fokussieren wir uns auf den maf$geblichen
Moment im Investmentprozess: die Anlage-
entscheidung des Fondsmanagers. Unser
Ansatz bewertet, wie wichtig Nachhaltig-
keitsthemen einem Fondsmanager bei der
Investmententscheidung sind. So kann das
Engagement der Fondsmanager im direk-
ten Austausch hinterfragt werden, und es ist
moglich, Verinderungen anzustoféen.

Bei unserer Analyse schneiden Fonds-
manager besonders gut ab, die tber die rei-
ne Nachhaltigkeitsanalyse eines Unterneh-
mens hinaus auch personliches Engage-
ment zeigen. Die Manager sind in der
Position, aktiv in den Dialog mit Unter-

fondsprofessionellde FONDS 4/2021

nehmen zu gehen, Transparenz einzufor-
dern, kritische Fragen zu stellen, das
Stimmrecht des Aktionérs zu nutzen und
moglicherweise sogar aktiv konkrete Ver-
anderungsprozesse anzustofSen.

Manager, die diese Form von ,Active
Ownership“ praktizieren, beweisen damit
einen Willen zur aktiven Gestaltung und
Verbesserung der Unternehmen. Sie kénnen
— durch Entscheidungen auf Basis detaillier
ter Analysen und den kompetenten Dialog
auf Augenhohe - einzelne Unternehmen
deutlich gezielter zu mehr Nachhaltigkeit
bewegen als beispielsweise Indexfonds, die
hiufig mit starren Ausschliissen einen be-
stimmten Mix von Wertpapieren nachbil-
den. Ein konstruktiver Dialog mit Unterneh-
men und das AnstofSen von Verdnderungen
sind nur aktiven Fondsmanagern sinnvoll
moglich. Dieser Aspekt, Verbesserungen an-
zustofen, wird in unserer Analyse und Be-
wertung der Fonds besonders berticksichtigt,
well er eine starke Wirkung entfaltet.
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Erklérvideo ,.Sauren Nachhaltigkeitsfonds”

Das Video stellt anschaulich Saurens Ansatz beim
Management der Nachhaltigkeitsfonds vor. Erfahren
Sie, wie die Sauren Nachhaltigkeitsfonds Anlegern
die Maglichkeit geben, Veranderungen zu unterstiit-
zen und Mehrwerte zu generieren. Nutzen Sie das
Video zu Ihrer eigenen Information oder als Unter-
stiitzung fiir Beratungsgesprache mit lhren Kunden.

Okl
=

sauren.de/nachhaltig
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UNSERE TECHNOLOGIE FUR DIE ZUKUNFT -
SEIT 30 JAHREN

Der Mensch macht bei Sauren den Unterschied. In einem komplexen, sehr dynamischen Umfeld, das
keinen festen Regeln und Mustern folgt, braucht es naturliche Intelligenz. Darum setzen wir auch in
Zukunft weiterhin auf unsere bewahrte Investmentphilosophie, die den Menschen und seine Fahig-
keiten in den Mittelpunkt stellt.

Diese Information stellt kein Angebot und keine Aufforderung zum Kauf von Investmentfondsanteilen dar. Hinweise zu Chancen und Risiken entnehmen Sie bitte dem aktuellen Verkaufs-
prospekt. Verbindliche Grundlage fiir den Kauf eines Fonds sind die Wesentlichen Anlegerinformationen (KIID), der jeweils giiltige Verkaufsprospekt mit den Vertragsbedingungen bzw.
dem Verwaltungsreglement / der Satzung, der zuletzt veréffentlichte und gepriifte Jahresbericht und der letzte veréffentlichte ungepriifte Halbjahresbericht, die in deutscher Sprache
kostenlos bei der Sauren Fonds-Service AG, Postfach 10 28 54 in 50468 KdIn (siehe auch www.sauren.de) und bei der Verwaltungsgesellschaft IP Concept (Luxemburg) S.A., société
anonyme (siehe auch www.ipconcept.com), erhaltlich sind. Die Verwaltungsgesellschaft kann beschlieRen, die Vorkehrungen, die sie fiir den Vertrieb der Fonds getroffen hat, gemag
Artikel 93a der Richtlinie 2009/65/EG und Artikel 32a der Richtlinie 2011/61/EU aufzuheben. Weitere Informationen zu Anlegerrechten sind in deutscher Sprache auf der Homepage der
Verwaltungsgesellschaft (https://www.ipconcept.com/ipc/de/anlegerinformation.html) einsehbar. Stand: 31.10.2021

Diese Informationen richten sich ausschlieBlich an Vertriebspartner und diirfen Kleinanlegern, potenziellen Kleinanlegern
und professionellen Kunden nicht zur Kenntnis gebracht werden.



