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Welches Investment hat das Potential,

Ilhren Anspriichen gerecht zu werden?

Fir die Verwaltung Ihrer Assets sind gute Losungen ge-
fragt. Es gilt, die Investments zu identifizieren, die in der
Lage sind, einen nachhaltigen Beitrag zur Wertentwicklung
Ihres Portfolios zu leisten und der jeweiligen Aufgabenstel-
lung im Rahmen der Gesamtstrategie gerecht zu werden.

Entsprechende Sorgfalt verdient die Suche.

SAUREN INSTITUTIONAL ermoglicht lhnen mit einem
einzigartigen Research-Ansatz, das (bliche Procedere der
Selektion zu verkiirzen und auf effizientem Wege attraktive
Managementlosungen ausfindig zu machen, die lhrem An-

forderungsprofil entsprechen.

Der Schlussel zu uberzeugenden Ergebnissen

liegt in der Personlichkeit des Fondsmanagers.

Unserer Uberzeugung nach sind historische Perfor-
mancedaten kaum dazu geeignet, belastbare Prognosen fiir
die Zukunft aufzustellen. Ebenso wie fiir Publikumsfonds
gilt auch fir institutionelle Mandate, dass die individuellen
Fahigkeiten der Entscheidungstrager der kritische Erfolgs-
faktor fur zukiinftige Wertentwicklungen sind. Der von uns
verfolgte Research-Ansatz fokussiert sich daher auf diese
entscheidende personenbezogene Ebene und ermoglicht
eine fundierte Einschatzung des individuellen Potentials
eines Fondsmanagers, ein detailliertes Verstandnis der ver-
folgten Strategien und eine Beurteilung, ob die erzielten

Wertentwicklungen sich wiederholen lassen.
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In mehreren hundert ausfiihrlichen Einzelgesprachen pro
Jahr werden die Analysen immer wieder auf den neuesten
Stand gebracht. Wir haben dadurch kontinuierlich direkten
Kontakt zu einer Vielzahl hervorragender Fondsmanager in
den unterschiedlichsten Marktsegmenten. Viele der Manager
beobachten wir seit Jahren sehr aufmerksam und verfligen
durch die persénliche Kommunikation liber ein tiefgreifendes
Verstandnis fir den Manager und dessen Anlagephilosophie.
Auf dieser Basis kann unser Research-Team jederzeit aktuelle

und qualifizierte Bewertungen abgeben, die sich unmittelbar

fir den Selektionsprozess nutzen lassen.




Sauren Institutional steht fiir zehn Jahre

nachgewiesenen Erfolg in der Manager-Selektion.

Im Unterschied zu anderen Anbietern von Fondsanaly-
sen setzen wir unsere Ergebnisse auch in eigenen Portfolio-
entscheidungen um. Die SAUREN DACHFONDS liefern
mit ihrer Wertentwicklung seit Gber 10 Jahren den trans-
parenten Nachweis, dass sich unser einzigartiger Research-

Ansatz auszahlt. In den unterschiedlichsten Anlageklassen

Unser groftes Kapital sind
fuhrende Personlichkeiten.

Die Durchfiihrung und Auswertung qualitativer Fonds-
manager-Analysen sowie deren Umsetzung in Portfolio-Stra-
tegien erfordern auBergewdhnliche Kompetenzen. Die Ex-
perten unseres vierkopfigen Research-Teams agieren bereits
seit neun Jahren in unveranderter Besetzung zusammen und

haben in dieser Zeit ein umfassendes Know-how in der ana-
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und Marktphasen wurde in so gut wie jedem Kalenderjahr
ein Mehrwert gegeniiber dem jeweiligen Vergleichsindex er-
zielt. Der Schliissel zu dieser Konstanz liegt in einer auBerge-
wohnlich hohen Erfolgsquote der Selektion: 75 Prozent der
ausgewahlten Fondsmanager erzielten nach der Aufnahme

ins Portfolio einen Mehrwert gegenliber ihrem Marktindex.

lytischen Gesprachsfiihrung und der Bewertung von Fonds-
managern gesammelt. Auch zukiinftig stehen die Zeichen
auf Kontinuitat: Alle Mitglieder des Teams sind motiviert,
die Zusammenarbeit langfristig fortzusetzen, dem Unter-

nehmen sehr verbunden und auch finanziell beteiligt.
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Die Fahigkeiten von Fondsmanagern bilden

seit 1991 den Mittelpunkt unseres Unternehmens.

Die qualitative Analyse und Auswahl erfolgversprech-
ender Fondsmanager ist seit der Griindung 1991 der ge-
meinsame Nenner aller Aktivitaten der SAUREN-GRUPPE.
1999 gehorte SAUREN zu den ersten Anbietern im neuen
Segment der Dachfonds, wenige Jahre spater zu den weni-
gen Unternehmen, die Erfolge mit Dach-Hedgefonds erzie-
len konnten. Das seit 2002 verdffentlichte qualitative Fonds-
manager-Rating mit den SAUREN Goldmedaillen hat sich
bei vielen Investoren als Anhaltspunkt fiir Anlageentschei-

dungen etabliert.

Heute hat die SAUREN-GRUPPE mit ihrer einzigartigen
personenbezogenen Investmentphilosophie einen festen
Platz unter den erfolgreichsten Dachfonds-Managern in
Europa. Die SAUREN DACHFONDS decken alle wichtigen
Segmente sowie verschiedenste Rendite /Risiko-Profile ab
und wurden wiederholt flr ihre Uberdurchschnittlichen

Ergebnisse ausgezeichnet.

Aus der personenbezogenen Investmentphilosophie

ergibt sich ein einzigartiger Research-Ansatz.

Der Name SAUREN steht fuir einen einzigartigen, ebenso
innovativen wie bewahrten Analyse- und Investmentansatz.
Faktoren wie die Anlagephilosophie, die Vernetzung mit
Research-Quellen oder die Team-Zusammensetzung wer-
den qualitativ ausgewertet und mit quantitativen Informa-
tionen abgeglichen. Neben den individuellen Fahigkeiten
des jeweiligen Managers spielt die stetige Beobachtung und
Interpretation der Volumen-Rahmenbedingungen eine zen-
trale Rolle in unserem Analyse-Ansatz, da von diesem Faktor
maRgeblich abhangt, wie effektiv das Management sein Po-

tential umsetzen kann.

Jedes Jahr fiihren unsere Experten ausfiihrliche Ge-
sprache mit tber 300 der erfolgversprechendsten Fondsma-
nager weltweit. Mittlerweile flieBen die Erfahrungen aus
Uber 4.000 seit 1994 gefiihrten Gesprachen in unsere Bewer-
tungen ein. Zu Uber 350 der erfolgversprechendsten Fonds-
managern, die wir als Uberdurchschnittlich einschatzen,
haben wir detaillierte Informationen aus Einzelgesprachen
und internen Analysen in umfassenden Profilen gesammelt.
Der unmittelbare Zugriff auf diese umfangreiche Informa-
tionsbasis sichert unserem Research-Team einen entschei-
denden Vorsprung, wenn es um die richtige Selektion fiir ein
institutionelles Mandat geht. Ohne nennenswerten Vorlauf

kann eine erste Auswahl mit vielversprechenden Kandidaten

zusammengestellt werden.




Sauren Institutional bietet bewahrte

Dienstleistungen fiir hochste Anspriiche.

Neben den SAUREN DACHFONDS, die wir institutionel-
len Anlegern zu gesonderten Konditionen anbieten, stellen
unsere institutionellen Dienstleistungen ein wichtiges Leis-

tungsfeld des Unternehmens dar.

Das umfassende Know-how in der qualitativen Fonds-
manageranalyse setzen wir insbesondere durch individuelle
Consulting-Losungen fiir die Fondsselektion um. In diesem
Bereich zahlen fiihrende deutsche Banken und Versiche-

rungen zu unserem Kundenkreis.

Das Dienstleistungsangebot
von Sauren Institutional.

Manager-Selektion

Managercontrolling

Managerbeurteilung

Wenn Portfolioldsungen fiir ausgewahlte Themen oder
Regionen gefragt sind, Ubernehmen wir optional auch das
Asset Management oder Sub-Advisory und verwalten Spe-

zialfonds oder Managed Accounts.

SAUREN INSTITUTIONAL steht fiir Inhalte und Bera-
tungsleistungen, die fiir professionelle Investoren einen Mehr-
wert bedeuten. Von unserem Know-how kdnnen Sie in allen
wichtigen Anlageklassen profitieren: Zu unserem Beratungs-
und Analysespektrum gehdren insbesondere Management-
I6sungen im Aktien-, Renten-, Wandelanleihen-, Immobilien-,

Hedgefonds- und Absolute-Return-Segment.

CONSULTING ASSET MANAGEMENT

Spezialfonds
Sub-Advisory

Managed Accounts




Treten Sie mit uns in
einen besonderen Dialog.

Die Kompetenz von SAUREN INSTITUTIONAL zeigt
sich insbesondere an der Schnittstelle zu lhnen als Kunden.
Ihre personlichen Ansprechpartner in unserem Unterneh-
men kennen die Investmentwelt und auch die Perspektive
eines institutionellen Anlegers aus eigener, langjahriger Be-
rufserfahrung und sind bereits seit langerem in unserem
Unternehmen tatig. Auf ausgepragte Kompetenz und das
tiefgreifende Verstandnis fir lhre Anforderungen kénnen

Sie sich also in jedem Gesprach verlassen.

Ein wichtiger Beitrag zu effektiven Informationen ist die
enge Verbindung zwischen unserem Research-Team und
lhrem Ansprechpartner. Diese gewahrleistet, dass alle am
Dialog Beteiligten immer (iber aktuelle und umfassende
Informationen verfligen und zusatzliche Fragen auf kirzes-
tem Wege klaren kénnen. Wir freuen uns darauf, mit Ihnen

in Dialog zu treten.
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Spezielle Informationen
zu institutionellen Themen.

Ihre Informationsbediirfnisse haben mit denen unserer
Dachfonds-Anlegernichtvielgemein.Daherliefernwirlhnen
in einem separaten Bereich der SAUREN Internet-Prasenz.
Ausfihrlichere Analysen und Hintergriinde aus unserem
Research erhalten Sie jedes Quartal in gedruckter Form.
Wenn Sie Interesse an unseren Informationen haben,
senden Sie bitte eine E-Mail an einen lhrer vier Ansprech-

partner.

Ein lebendiges Netzwerk mit direk-
tem Zugang zu Fondsmanagern.

SAUREN INSTITUTIONAL versteht sich als Verbin-
dungsglied zwischen lhnen als institutionellem Anleger
und erfolgversprechenden Fondsmanagern. Dazu gehort
auch, dass wir Plattformen fiur den direkten Austausch von
Informationen schaffen. Ein Beispiel dafiir ist die jahrliche
Verleihung der SAUREN GOLDEN AWARDS, bei der un-
sere institutionellen Kunden die Gelegenheit haben, sich im
personlichen Gesprach mit fiihrenden Fondsmanagern ein

eigenes Bild zu machen und aus erster Hand Anregungen fur

neue Anlageideen zu sammeln.
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